Lunes 5 de diciembre de 2016

Espumantes llenan
de burbujas...

puntos de venta como es el caso
de Supermercado Diez (http://
www.supermercadodiez.cl). El
gerente comercial de esta cade-
na de locales, Manuel Diez, cuen-
ta que en esta oportunidad deci-
dieron importar directamente
una reconocida marca de espu-
mantes de origen espafnol. “Si
bien contamos con una gran va-
riedad de marcas de origen na-
cional y otras provenientes de
Francia y Argentina, el principal
nexo comercial lo tenemas con
Vallformosa. Se trata de una vifia
espanola gue produce la marca
de cavas Gran Baron, un tipo de
espumante elaborado con uvas
de denominacion de origen de al-
tisima calidad que decidimos tra-
era Chile aun precio sumamente
competitivo. Gran Barén esta
disponible en dos variedades:
Bruty Brut Nature, siendo esta ul-
tima la que menos azlcar posee
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“Los espumantes Gran
Barén tienen un precio
muy competitivo”,
afirma Manuel Diez.

en su receta, con apenas 3 gra-
mos por litro. Ambas se encuen-
tran a $4.990 y ya astamos con
degustaciones en nuestros cua-
tro locales para que la gente
pueda conocer esta nueva mar-
cay engancharse con ella”.
Diciembre no solo es sindni-
mo de buenas ventas sino que
abre la oportunidad a los distin-
tos actores del rubro de poner
en marcha otros tipos de estra-
tegias con el objetivo de cautivar
y fidelizar al consumidor espora-
dico de este fermentado. Ana
Maria Ihnen y Felipe Cousifo, de
viia Undurraga, comentan al
respecto que “la celebracion de
las fiestas de fin de aho es tal vez
la Unica oportunidad de los es-
pumantes para llegar a esos
consumidores que sélolo toman
dos veces al ano. Y qué mejor
forma de acercarse a ellos que a
través de productos de excelen-
te calidad y en todo rango de

precios. Ahora, en cuantoalaim-
portancia de los distintos canales
de venta para su comercializa-
cion, cabe destacar que se re-
parten de la siguiente forma: su-
permercados 50%, canal tradi-
cional 35% y el 15% restante co-
rresponde al canal Horeca.
Nosolros ya eslamos cubiertos
en temas de distribucion a nivel
nacional”.

A modo de palabras al cierre
es Maria José Fontena, brand
manager Misiones de Rengo,
quien entrega algunas dltimas re-
comendaciones para disfrutar de
una buena copa de espumante
durante estas proximas celebra-
ciones. “Loideal es poder consu-
mir los espumantes Misiones de
Rengo a una temperatura esti-
mada de seis grados para poder
apreciar de mejor manera todos
los aromas y sabores que des-
pliegan”.
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